
より⾼い営業成績を出しませんか？
効率よく売上を上げたい
営業スキルを上げたい
クロージングの成功率を⾼めたい

ご安⼼
ください!!

■世界1位になった実績のあるセールスマンが伝えます。
■実績を上げているセールスマンが寄り添います。
■あなたも必ず成果を挙げられる営業⽅法が⼿に⼊る。

〜営業改善オンライン講師のご紹介〜〜営業改善オンライン講師のご紹介〜

講師：張ヒソク
株式会社アンビシャス 代表

〜無料動画配信<期間限定>〜
【期間限定】

無料登録された⽅に動画サービス実施中！
申込URL：https://ws.formzu.net/dist/S12031714/

〜お試し体験オンラインセミナー〜
テーマ：『戦う前に勝つシナリオを描く』

〜世界NO.1を勝ち取った事前準備の⽅法〜
2020年11⽉19⽇16時〜17時 50名限定
受講料：3000円(税抜)※Zoomによるオンライン講座
申込URL：https://ws.formzu.net/dist/S85495457/

⾃⾝の⽣い⽴ちや経歴にコンプレック
スを持ち、⼈と関わる事が苦⼿であった
⾃分を奮い⽴たせたいという思いで新卒
から営業職に従事。6年間最下位と成果
が出せない期間が続いたが、営業技術と
交渉術を体系的に学ぶ事で成果が出始め、
世界シェア1位のPCソフトのセールスコ
ンテストで個⼈として世界1位の実績を
達成。更に翌年3名のチームリーダーと
してチームメンバーの教育に携わり、上
位4名を⾃チームで独占する等の成果を
残す。
2019年12⽉に体系的に営業技術の習得

をする事と組織の営業効率を向上させる
技術提供を⾏う業代⾏業、株式会社アン
ビシャスを設⽴。

〜お問い合わせ・運営元〜
株式会社アイ・ティ・エス
〒065‐0023 北海道札幌市東区北23条東15丁⽬5‐25 ノーヴル23 2F
TEL：011‐743‐1707 info@it‐systems.co.jp

【収録動画】
• 信頼を勝ち取るアプローチ
• 電話や⾶び込み営業の効果を⾼めるコツ
• ⾃社商品の強みと弱みを知る
• 顧客が抱える2つのニーズ
• 決断を促す反論への対応

【研修内容】
張講師が、⽇々の習慣として実⾏している

事前準備のノウハウを公開します。実存する
企業に対してどの様に事前準備をしているの
か？全容を公開致します。企業情報を収集す
るポイントや、ヒアリングポイントのまとめ
顧客に合わせたプレゼンテーションの整理⽅
法をお伝えします。

営業スキルは誰でも体得が可能です。
今の⾏動選択があなたの未来を作ります。

お申込みお待ちしております。
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